Emprender en «telecos»

La empresa valenciana DAS Phoetenics, ganadora
del premio Emprendedor XXI de La Caixa y la DGPyme,
es la primera empresa espafiola en aplicar la foténica en
los sectores de defensa, seqguridad, avidnica y satélite

POR E. VILLAREIO

VALENCIA. Queun jovenfina-
lice sus estudios universita-
rios v decida, con arrojo, em-
prender la aventura de crear
una empresa es una mision
harto complicada en Espafia
—en general en Europa— don-
de la mentalidad del asalaria-
do, por no hablar de la socorri-
da carrera funcionarial, es la
opcidn mas extendida para
abrirse paso profesional.

No fue éste el caso del inge-.
niero David Zorrilla (28 afos)
guien siguiendo el modelo de
spin-off, tan extendido en EE.
UU., decidi6 crear hace apenas
un anolaempresa del sector de
las telecomunicaciones DAS
Photonics que desde su consti-
tucion ha facturado va mas de
medio millon de euros —prevé
rebasar el millon en el proxi-
mo ejercicio— y tiene una car-

David Zorrilla, director de DAS Photonics, en un laboratorio de esta joven empresa valenciana

tera de clientes entre los que se
encuentran la Agencia Espa-
cial, el Ministerio de Defensa,
la Agencia de Defensa Euro-
pea, Indra, EADS o Alcatel.

La pregunta surge: ;Queé es
un spin-off T «Expresalaideade
la creacion de nuevas empresas
en el seno de otras empresas u
organizaciones ya existentes,
sean piiblicas o privadas, que
actiian de incubadorasy. Cono-
cida también como empresa de
base tecnoldgica, suele estar li-
gada a la universidad y coniri-
buye a la transferencia de ha-
1lazgos cientificos desde esta al
sector social en forma de pro-
ductos innovadores. Este es el
caso de DAS Photonics que
mantiene una estrecha rela-
citn con el Centro de Tecnolo-
gia Nanofotonica de Valencia
de la Universidad Politécnica.

Zorrilla recientemente se al-
z6 con el galardon de 1a prime-

Ms de um inilion de
euros de facturacion

Sectores: La defensa y seguridad,
la avidnica, el satélite y las
telecomunicaciones.

Entre sus clientes: La Agencia
Espacial, el Ministerio de Defensa,
la Agencia de Defensa Europea,
Indra, EADS-CASA, Alcatel.
Lineas de negocio: Receptores
digitales, enlaces radio-fibra para
antenas remotas, disefio de
nanoestructuras fotdnicas, altas
prestaciones telecomunicaciones,
conformacion dptica de antenas y
optical interconnects.

MNdmero de trabajadores: 18. La
media de edad estd en tomo a los
28y 30 aiios.

Facturacidn: Entre 500 y 600 mil
euros, la prevision para el préximo
ejercicio es de mds de un millén.

Sus sectores tienen un
alto componente en
I+D+i y son claves para
la diversificacién del
tejido industrial

ra ediciéon del concurso Em-
prendedor XX, promovido por
La Caixa v la Direccion Gene-
ral de Politica de la Pyme
{DGPyme) con la colaboracion
del Instituto de la Mediana y
Pequeiia Industria Valenciana

" (Impiva). El premio, valorado

en 20.000 euros, incluye un cur-
so de formacion en Cambridge
yunviaje de negocios a China.

La innovacion de DAS Pho-
tonics estriba en la utilizacion
delafoténica paradisefiar yde-
sarrollar sistemas tecnologi-
cos (hardwares y chips) a par-
tir de sefiales Gpticas, como la
Iuz v los fotones, que tienen ma-
vor capacidad de procesado
que el sistema electronico. «Se
tratade unatecnologiacomple-
ja, a la que hemos llegado tras
mas de veinte afios de investi-
gacién. En el entorno de Espa-
fianohay una industria pareci-
da», destaca Zorrilla quien se-
fiala que una de las claves del
producto de DAS Photonics es
eldesarrollo de productos espe-
cificos v amedida, segin las ne-
cesidades del cliente.

Los sectores donde opera
tienen un alto componente de
valor afiadidoe I+D+iysoncla-
ves para la diversificacion del
tejido industrial dela Comuni-
dad: defensa vy seguridad, avid-
nica, satélites v telecomunica-
ciones. «Estos sectores son pio-
neros desde el punto de vista
de la investigacion, cuando la
tecnologia se abarate se llega-
ra a sectores mas comerciales
como informatica o telefonia
maovile, explica Zorrilla.

JLaprincipal dificultad con
la que se encuentra un empren-
der enla Comunidad Valencia-
na? «La inexistencia de un mo-
delo para que se pueda crear
una empresa a partir de la ex-
periencia universitaria». Elco-
mo financiar una empresa, su
accionariado, la gestion de re-
cursos, un plan de negocios
adecuado, ampliacion de capi-
tal... son asignaturas ain pen-
dientes: «Que nosotros éramos
solo ingenierosy,

Mas informacion:
www.dasphotonics.com
www.ntc.upv.es



